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Modulo: VENTAS

Todos los derechos reservados

CheckSoft Computacion E.I.R.L. © 2010




Menu “Movimientos”

Dentro de este menu podemos encontrar las siguientes opciones:

Vale de Despacho
En esta opcidn podra revisar los detalles de los vales generados por el sistema, teniendo el nimero

de este y la fecha cuando se realizo. Para esto debe seleccionar si quiere los vales que estan en el

» Seleccione Archivos «
| PASO HISTORICO |

archivo de paso (los vales que se
estan haciendo en el dia) o en el

archivo de histdrico (los vales de
otros dias anteriores, los cuales ya
han sido procesados por el cierre de dia), luego debe ingresar la fecha del vale de despacho, y
luego el niumero del vale, con esta informacion obtendra el detalle del vale de despacho.

Boleta de Venta

En esta opcidn podra revisar los detalles de las boletas registradas por el sistema, teniendo el
numero del documento podra revisar los articulos llevados, los descuentos, ademds podra
reimprimirla o anularla. Para esto debe ingresar el numero de la boleta, o seleccionarla de la lista,
con esto obtendra los datos de esta tales como el vendedor, la condicién de pago, la bodega, el
cliente (en caso de estar registrada la boleta a un cliente), los vencimientos (de tenerlo) y el
numero del vale, ademas en la parte media podra ver el detalle de los articulos registrados en la
venta.

En la parte inferior aparecen dos opciones:

= Ventas - E]jﬂ
CHECKSOFT Sistema de Uentas U1B.2.5h 14-/8%-20918
»> Boleta de Uenta <
Boleta = Fecha: 23-84-20818 SUC: BA1 CASA MATR
Uend. = AAA2 UENDEDOR B88A2 Vale: B1-888016
C.Pago = 81 EFECTIVUO Ucmto: P
Bodega = @88 SEBA Conw:
Cliente:=
I I R W 70 N 71
2,372 2,831
Lin T Cantidad Articulo P.Lista Dsct
ad1 |1 1.888| PINT-ACRI.SPRAY COL.SUR MARSO 1.816.81
a0z |1 1.808 | PINT.GENERO 128ML AZUL CEL. ARTE 8892.922
skl |1 1.888| PINT.GENERO 37HML AZUL COBALTO ACRILE 472 .27
""""""""""""""""""""""""""""""""""""" vuww.checksoft.cl
Aﬁ% H@9-8389847

Fi=Nula FS5=Imp»r




Nula:zcon | a tecla “F3” puede amnagftradbcodeste bol et a ¢
estado en el sistema.

Imprime: si necesita sacar una copia de la boleta, o esta no se imprimié correctamente,

con | a tecla “F5” podré&a reimprimir el documen

Factura de Venta

Factura de Venta

En esta opcidon podra revisar facturas emitidas, como también podra realizar facturas

nuevas desde esta misma opcion, para ingresar un factura nueva al partir debe ingresar el

rango de factura con la que trabajara, luego conlatecla“® F1 0" generara una nue
luego debera digitar la fecha de esta factura, y debera elegir el tipo de factura (ingresar

factura manualmente, facturar nota de venta automaticamente, facturar orden de

despacho automdticamente, facturar chequeo de despacho nota de venta

automaticamente), en caso de elegir la primera opcidén debera ingresar el Rut del cliente a

facturar, y después debe seleccionar una de las direcciones que tiene registradas el

cliente, luego debe seleccionar Buscar Nota de Venta o No Asignar, luego debe ingresar el

vendedor que realiza la factura, posteriormente debe ingresar la condicién de pago (si en

esta parte aprieta “ENTER” podra seleccionar
seleccionar listas de precio (hasta 4 listas de precio), y seleccionar la bodega de donde

sacara la mercaderia para esta venta, para finalizar debe ingresar la unidad de negocio.

Ahora podra ingresar los articulos que vendera en esta factura; en la parte inferior

aparecen varias opciones estas son:

- Nuevo:conl a tecla “I NS” puede agregar nuevos ar

- Borra: puede borrar items de la factura simplemente posicionandose sobre un itemy
presionando | a tecla “SUPR”, debe confirmar

- Moadifica: puede modificar un item de la factura simplemente posiciondndose sobre
un item vy presionando | a tecla “ENTER”, |l ue
cantidad, y articulo.

- Encabezado:pr esi onando “F1” podra modificar | os o
como fecha, tipo factura, cliente, etc.

- Anulaacon | a tecla “F3” podré&da anular |l a factur
pantalla, para esto debera confirmar la anulacién de la factura en pantalla.

- Imprime:con | a tecla “F5” poddlnéentdtionpeni mi r | a f ac
pantalla.

- Archivoocon | a tecla “F7” podr& generar un archi
cual podra ser importado en otra sucursal.

- Descuentoocon | a tecla “F8” podrda aplicarle un d

este por monto o porcentaje.



Ingreso de Descuento <«

PORCENTAJE
4,125

125
4,808

- Direccion:icon | a tecla “F11” podra ver |l a(s) dire
factura.

> DIRECCIONCES > DOCUMENTO <

- Observacion:con | a tecla “F12" podr & agregar una ¢

e Comprobante de Ingreso
En esta opcion podrd ingresar los pagos pendientes, para esto se digita el numero del pago
nuevo O se presiona |l a tecla “F10" para gqgque e
numero, luego se digita la fecha del pago, el Rut del cliente, y una glosa para poder
identificar este pago, después de esto el sistema nos muestra un cuadro con la
informacidn de la deuda del cliente, o con el abono a favor que posee el cliente, después
de presionar una tecla nos pide el tipo de documento (cheque, efectivo, tarjeta de crédito,
nota de crédito, letra de cambio, pagare, deposito, factura de compra, anticipo cliente);
dependiendo del tipo de documentos, se piden datos de estos mismos, luego pide el
monto a registrar, luego aceptamos el ingreso de este, luego nos aparecen las deudas del
cliente y comenzamos a cancelarlas con el ingreso realizado, en caso de no tener deudas
estas pasan a ser anticipo de cliente, teniendo saldo a favor del cliente.

Guia de Despacho

En esta opcidn podra revisar guias de despacho emitidas, como también podra realizar guias de

despacho nuevas desde esta misma opcidn, para crear una guia de despacho nueva debera

presionar |l a tecla “F10” para (eghdebbemngresaudlm nuevo r
fecha de realizacion de la guia, también ingresar el tipo de guia (venta —demostracion), luego

debe ingresar el Rut del cliente o seleccionarlo de la lista, luego ingresar el vendedor que realiza la

guia de despacho, opcionalmente puede ingresar el numero de nota de venta y de orden de

compra (si las hubieran), luego seleccionar la lista de precio que trabajara la guia de despacho y

seleccionar la bodega y unidad de negocio, luego se agregan los articulos de igual forma que el

vale de despachopr esi onando 2 veces “ESC” el sistema |l e p
de despacho, luego le preguntara si desea imprimir esta.



BN Ventas ﬂﬂ

CHECKSOFT Sistema de Uentas U1A.9.5h 14052810
» Guia de Despacho <«
Guia z Fecha: Tipo Guia:
Cliente:
Uend. = N-U: 0sC:
Factura: Fecha: L-sP:
Bodega = U.Nego =
I O o 73 N )
(5 3.773
Li T Cantidad U.Med Articulo P.Lista
A1fkl i UNID.| PINI.GENERO 37ML AMARILLO PIEL ACRILE 472 .27
B2 |1 i UNI PISA PAPEL CGOR-/DOBL CSM 321 649 .58
B3 |1 i UNI FISA PAPEL CASA GR C8M 328 853.78
a4 |1 i UNI PISA PAPEL CASA GR CSM 328 853.78
85 |1 i UNID. | PLASTICIMA PAMES BLANCO ACRILE 341 .18
......................................................... TR T TS ]
i B?—-8382847

Inz=Agrega Supr=Borra Enter=Corrige F3=Mula F5=Guia F7=Arch FB=D=zscto

En la parte inferior aparecen varias opciones estds se detallan a continuacién:

e Agrega:c on | a t @G deguiragrégddd® articplos a la guia de despacho.

e Borratposi cionéadandose en un articulo y presionand
articulo de la guia de despacho.

e Corrige:tposi cionadndose en un articul o yar@gresionan
item resaltado ya sea cambiando el tipo de precio, la cantidad o el articulo.

e Nulaacon | a tecla “F3” registra | a actual gui a
e Guia:con | a puedeilmpmimirlaladiual guia.
e Archivo:con | a tecl a “ Rréhivoaplisteeticeal pgde seeimpartado u n
posteriormente a otra sucursal.
e Descuento:con | a tecla “F8” aplicar un descuento g

esta por monto o por porcentaje.

Nota de Venta
e Nota de Venta

En esta opcion podra generar una nota de venta, la cual después debe ser facturada para
asi completar la venta, para comenzar el sistema le solicita el numero de la nueva nota de
vent a, S i no se | o sabe, presione “F10” par a
este numero, luego debe ingresar la fecha y ingresar el Rut del cliente al cual va dirigida la
nota de venta, luego debe seleccionar la direccién del cliente a la que se despachara la
mercaderia, luego seleccionar el vendedor que realiza la nota de venta, la bodega de



donde se sacara la mercaderia y la fecha de despacho, luego podra ingresar una
observacién, y debe seleccionar la unidad de venta y la condicién de pago, para luego
ingresar las listas de precio que tendra la venta, luego podra ingresar la venta de la misma
forma que estuviera realizando un vale de despacho, ingresando la cantidad, el articulo y
el descuento si lo tuviera.

B Ventas - 8| x|
CHECKSOFT Sistema de Uentas U1iA.9.5h 3168120811
Hota : Fecha: 31812811 T.Hota: SUC: B8@1 CASA MATR

Cliente: 16.124.242-K SEBASTIAN SEPULUEDA
Uend. : BBA2 UENDEDOR 8@ 0-C = LP<1i>: 81 LISTA HORMAL B.88x
Bodega : 881 SALA DE UENT F.Dsp: 31-81-2811 LP<2)>:
0b:31-81-2811 LP<3>:
U Mego = SU SALA UENTA LP<4):
C.Pago = 5@ EFECTIUOQ
149,991 825 28 .498 178,489
Cantidad U.Med Articulo P.Lista
@Al |1 1 UNID.| PINT~GENERO 128ML TERRAG.R. ARTE 889 .92
aez |1 45 UNID.| PIZARRA BLAMCA 33X5@ ESPINOZ 3.226 .05
el 1 UNID.| PLUMON PERM.PLATA EXTRA FINO B.5M PILO 1.680.67
064 |1 1 UNID.| AUTO FRICCION T 2730-A11689 IMPOR 2.941 .18

Ins=Agrega Supr=Borra Enter=Corrige

F2=Mod F3=Cie F4=L/P F5=Imp F6=D F?=Arch F8=Dto F?=L.Esc F1B=Co

En la parte inferios aparecen varias opciones, las cuales se detallan a continuacién:

0O Agrega:con | a tecla “1 NS” taglgenmga otro articul
0 Borra: para eliminar articulos de la nota de venta simplemente posiciondndose en
el articulo que desea eliminar y presionar
0 Corregir: para corregir o modificar un item de la nota de venta se posiciona sobre
el itemEWNT&ER",etcdn“ esto podr & modificar e
0 Modifica:pr esi onando “F2” podra modificar | os
(cliente, vendedor, observacion, etc.)
0 Cierra:presionando “F3” cierra | a nota de vent
modificada.
0 ListadePrecio:pr esi onando “F4” puede modificar/ ag
precio que tiene anexada la actual nota de venta.
0 Imprime:presi onando “F5” imprime | a nota de Ve
0 Despacho:pr esi olm@ndmodr a i mpr i despachol as sol i ci tu
0 Archivoopuede generar | a nota de venta a un ar

archivo puede ser importado en una sucursal, para obtener automaticamente
todo el detalle de la nota de venta



0 Descuento:pr esi onando “F8” puedadetpdtaidecar un des
venta, este descuento puede ser por monto o porcentaje

O ListaEscolarpuede i mportar precios de |istas esc

0 Copiazpresionando “F10” puede copiar | a not a
ventas con los mismos articulos.

O Direccion:pr esi onando “F11” puerdesedsspachardla car | a

mercaderia.

Cuando recién entra a nota de venta (antes de realizar una nueva nota) en la parte
inferior aparecen varias opciones, las cuales se explican a continuacion:

B Ventas - 0| x|
CHECKSOFT Sistema de Uentas U1B.%?.5h 82822811
Hota : B Fecha: T.Hota: SuG:

Cliente:

Uend. 0C = LP¢1>:

Bodega = F.D=sp: LPC2):

Oh: LP<{3>:

U_Mego = LPC4):

C.Pago
ﬂ-m

/%

%

W . check.,uft.-::l &
4 A?—-8389847
.N-) FiB=Nueva

/./
% / /

na

Abandona: presionandol a t ecl a “ESC” sale de |

Q

al mena principal.

Cotizacion:pr esi onandld |&as”“ E®cl| mo drAa
cotizacidn que este en vigencia a nota de venta simplemente ingresando el
numero de la cotizacién y confirmando los datos.

opci

transform



»» Copia de Cotizacion a N-U «
Mro. H-U : ABBB4869

Cotizacidon
Empresa
Contacto
Cliente
Cond.Pago
Observac.
Uigencia
Uendedor
Total

0 Importa Orden de Compra: si ya tiene una orden de compra generaday la
saco a archivo, presionando |l as teclas *
archivo a nota de venta, seleccionando el origen del archivo.

0 Importa Nota de Venta: si ya tiene una nota de venta generada y la saco a
archivo, presionando | as teclas “ALT” +
venta, seleccionando el origen del archivo.

Visacion de Notas de Venta

Esta opcidn es el intermediario entre las notas de venta y la facturacion de las mismas, ya

que se debe pasar por este paso para autorizar la facturacién de las notas de ventas

realizadas, para esto debe ingresar el rango de fecha que desea consultar (desde / hasta),

luego debe seleccionar las unidades de negocio si una sola unidad o todas las unidades de

negocio, luego debe seleccionar el orden que desea que tengan los documentos

encontrados, si ordenados por vendedor o en orden general (numero de nota de venta),

luego debe seleccionar los vendedoresquedeseec onsul t ar marcéandol os col
presionando “F3”" para seleccionarlos todos, d
consulta, luego le aparecerdn las notas de venta realizadas en el rango de fecha ingresado

anteriormente y ordenadas segin como haya elegido anteriormente, en la parte inferior

tiene varias opciones las cuales se detallas a continuacion:



B Ventas = Eﬂjﬂ

CHECKSOFT Sistema de Uentas U1B.9?.5h A3.-82-2011
—"—
Hendedor TD Nro.Docu CC & Fecha Cliente Total c/IUA Mark-Up;

R NIATH [NU | 00084867 |54 |84 31812011 |SEBASTIAN SEFULUEDA 178,489 52.9
UENDEDOR |NU | iBBBR486 8 31-81-2011 |SEBASTIAN SEPULUEDA 178 .489 52.9

—<{U.NEGOCIOQ: SU>
Docs: Neto: Costo: Mark—Up:

Fi=Detalle F4=Cred FS=Impr F6=Ds

0 Visacion Créditoy Cobranza:pr esi onando | a t e tblisacioh F1” pue
de crédito y cobranza para la nota de venta seleccionada, ingresando su clave de
responsable con autorizacion para realizar visaciones.

0 Visacion de Comercial (precios):p r e s i 0 n a n d opueteautdrizartal a “ F 2"~
visacion de comercial para modificacidn de precios de la nota de venta
seleccionada, ingresando su clave de responsable con autorizacidn para realizar

visaciones.
O Detalle:posi ci ondndose sobre una nota de venta
detalle de I a nota de venta, el cual pued:eé

» DETALLE DE MARGENES FPOR DOCUMENTO DE UENTA NU-B808486 7«
Articulo Cantidad Fact. Costo U. Prc.Neto Margen

885819 | PINT~GENERO 128ML TERRAC.R. 484.8 g89.9
8844468 | PIZARRA BLANCA 33X58 4 2128.8 3226.1
889562 | PLUMON PERM.FLATA EXTRA FINO 1656 .8 1428.6
886748 | AUTO FRICCION T 2738-A118% 1188.8 2508.8

28.129.6 a.a
149.998.7 52.85x




O Credenciakposi ci onadandose sobre una nota de vent
los antecedentes del documento asi como también las direcciones que tiene el
documento.
> ANTECEDENTES DEL DOCUMENTO <

MAESTRO A1 EFECTIVUO
N-U 58 EFECTIVO

C.RIESGO = FECHA ACTUALIZACION :

» DIRECCIONCES> DOCUMENTO <
: AEA O'HIGGINS 87A

Py

Comuna: SAN BERNARDO Ciudad: SANTIAGO
0 Imprime:presi onando “F5” puede imprimir el [
en pantalla.
0 DspVB:presionando“ F6” podra consultar | a fecha hor

nota de venta, tanto para crédito y cobranza como para la comercial.

N-U : 88884867 Fecha: 31-81-2811 16:88

Cred. v Cobhr. Comercial
Fecha a3.-82-2811 a3.-82-2811
Hora 11:85 11:85
Responsahle SEBASTIAN SEBASTIAN

0 Orden: puede alterar el orden de las notas de venta, posiciondandose en una
columna,lacuall e gustaria que fuera el orden y pr

e Orden de Despacho contra Nota de Venta
En esta opcidon podra registrar la orden de despacho contra nota de venta, para esto debe
ingresar el numero de nota de venta que desea generar orden de despacho, una vez
ingresado el numero le aparecera el detalle de la mercaderia de la nota de venta, luego
debe ingresar los datos en la columna Cédigo Despacho y Bulto, una vez ingresados estos
dat os, puede imprimir | a orden de despacho pr

Cotizacion
Esta opcién permite generar una cotizacién, la cual tiene un tiempo de valides y puede ir dirigida a
un cliente en especifico, el cual dentro del plazo especificado puede realizar la compra con la

mi sma cotizaci 6n, para esto debe presionar | a te
ingresar la fecha de realizacidn de la cotizacidn, luego ingresar el Rut del cliente o presionar
“ENTER” para elegir seleccionarlo de |l a lista o

realiza la cotizacidn, y la vigencia de la cotizacion (por defecto el sistema le da 1 mes a partir de la
fecha de realizacidn de la cotizacidn), luego debe ingresar el nombre de la empresa, el nombre de
la persona a la que va dirigida la cotizacién, y puede ingresar alguna observacion, luego debe



seleccionar las listas de precios que tendra la cotizacion (hasta 4), o seleccionar no asigna, luego se
ingresan los articulos de la misma forma que se estuviera haciendo un vale de despacho, una vez

finalizado apretar 2 veces “ESC” y confirmar | a

preguntara si desea imprimir la cotizacion.

E® Punto de Venta = _‘D ﬂ
CHECKSOFT Punto de Uenta B2 viB.9_.5h 13-85-2018
Cotizac: Fecha: U.Nego : SUC: BA1 CASA MATR

Cliente:

Uend. = Uigen: LPC1>: a.008:
Empresa: LP(2):

Atenc. : LP<3>:

Oh: LP<4):

26,8708 L.185 31,975

Li T Cantidad U.Med Articulo P.Lista
Al |1 5 KG CLAUOS FE 1" 598
882 |1 [ KG CLAVOS FE 4" 118
883 |1 15 UNI. |COJIN PATA CHICA 1.891

1

Ins=Agrega Supr=Borra Enter=Corrige
F1=Modif F4=L-PF F5=Imp» F6=Act.Prec F7=Precios F8=Dscto F?=L.Esc FiB=Arch

Notara que en la parte inferior hay varias opciones las cuales se detallaran a continuacién:

e Modifica:con | a tecla “F1” puede modificar
cliente, vendedor, vigencia, etc.)

e ListaPrecio:conlatecla “F4” asocia nueva | ista de

e Imprime:con | a tecla “F5” puede imprimir |

e ActualizaPreciosscon | a tecla “F6” actwualiza | os

e Preciosscon | a tecla “ F77 os(preciol, pregi®, plecio? precidd)p o s

e Descuento:con | a tecla “F8” puede realizar
realizar por monto o por porcentaje.

e ListaEscolarcon | a tecla “F9” puede i mportar

e Archivoocon | a tecla “F10" puede exportar

preguntara donde quiere exportar el archivo, si hacia diskette, directorio de exportacién o
pendrive.

Notas de Débito
En esta opcidn podra registrar una nota de debito, para esto debe ingresar el nimero de la nota
de debito o presionar | a tecla “F10” para

os dat

precio

coti z
preci
de pr
n desc

l a(s)
a coti

que el



ingresar la fecha de la nota de debito , es necesario colocar “ N” donde
luego debe ingresar el Rut del cliente al que va dirigida la nota de debito, y después debera

ingresar segln le acomode el neto, IVA, no afecto, total, ademas podrd ingresar una glosa para

registrar el concepto de la nota de debito, para finalizar debe confirmar la grabacién de la nueva

nota de debito.

¥» Administracion de Motas de Débito «

Hiimero AABRARA1

Fecha 14842009

Anulada M

Cliente 18.188.974-9 JAUIER PIHCHEIRA UEIGA
Neto 188,888

I.U.A. 19,888

Mo Afecto

Total 119,888

Glosa IMTERESES POR UENCIMIENTO FACTURA

Notas de Crédito
e Nota de Crédito contra Factura/Boleta

En esta opcidn podra crear una nota de crédito contra una boleta o factura, para su
posterior registracion en el sistema, para esto debera ingresar la fecha de la nota de
crédito, luego ingresar la fecha de recepcién de la nota de crédito, luego el tipo de
documento (boleta/factura), y el nimero del documento (si este supera los 90 dias desde
la fecha de emision el sistema le preguntara si quiere generar una nota de crédito exenta),
luego tendra que elegir una clasificacion, y ingresar el Rut de cliente, lego el sistema le
preguntara si es nota de crédito por monto, si se responde si, se ingresa el monto a
devolver, en caso de responder no, se nos mostrara los articulos de la boleta/factura y
podrd devolver los articulos para la creacidn de la nota de crédito y devolucién de la
existencia del articulo.



» Motas de Crédito «
# Nota C. B0B84546 Fecha: 22-83-2818 F.Recep: 22-83-20018 T.Doc:F Factura
# Document: 44444444 Total: 2,749 Clas. : B@ABAZ2 DEBOLUCION DE PRODUC
Cliente 18.180.974-9 JAUIER PINCHEIRA UEIGA
Neto @ % 2.318 Iva = % A Total = % 2.318

Precio
Descripcidn Cantidad Unitario SubTotal

aa1 an2286 GALERAS ADULTO 1.8688 2.749 2.749

e Nota de Crédito contra Parte de Entrada

Demostraciones
e Guia de Despacho en Demostracion

En esta opcidn podra realizar guias de despacho en demostracidn, para crear una guia de
despacho nueva deber & igepesmaiuonuevaregistra t ecl a “F10
automadticamente, luego debe ingresar la fecha de realizacién de la guia, también ingresar
el tipo de guia (venta — demostracién), luego debe ingresar el Rut del cliente o
seleccionarlo de la lista, luego ingresar el vendedor que realiza la guia de despacho,
opcionalmente puede ingresar el numero de nota de venta y de orden de compra (si las
hubieran), luego seleccionar la lista de precio que trabajara la guia de despacho y
seleccionar la bodega y unidad de negocio, luego se agregan los articulos de igual forma
que el vale de despachopre si onando 2 veces “ESC” el si st ema
grabacion de la guia de despacho, luego le preguntara si desea imprimir esta.



BN Ventas ﬂﬂ

CHECKSOFT Sistema de Uentas U1A.9.5h 177062010
» Guia de Despacho <«

Guia z Fecha: Tipo Guia:

Cliente:

Uend. = N-U: 0sC:

Factura: Fecha: L-sP:

Bodega = U.Nego =

9.147 1,738 16,885

Li T Cantidad U.Med Articulo P.Lista

A1fkl 15 KG CLAUOS FE 6" 146.22
B2 |1 25 KG CLAUOS FE 3" 278.15

wwu.checksoft.cl
i @7-8389847
Inz=Agrega Supr=Borra Enter=Corrige F3=Mula F5=Guia F7=Arch FB=Dszcto

En la parte inferior aparecen varias opciones estdn se detallan a continuacién:

- Agrega:con | a t e cdeguiratrdgddd® articplos dlargdia de despacho.

- Borraaposicionéadandose en un articulo y presiona
este articulo de la guia de despacho.

- Corrige:tposicionandose en un articulo y presione
el item resaltado ya sea cambiando el tipo de precio, la cantidad o el articulo.

- Nula:con | a tecla “F3" registra | a actual gui a

- Guia:con |l a tecla “F5” puede imprimir | a actua

- Archivo:con | a tecl a “ F7’voaplisteetceal pgdeiserer ar un ar chi
importado posteriormente a otra sucursal.

- Descuento:con | a tecla “F8” aplicar un descuento

sea esta por monto o por porcentaje.

Recepcidon de Demostraciones

En esta opcidn puede registrar las recepciones de demostraciones, para esto debe

ingresar el numero de | a recepci 6n o presiona
numero automaticamente, luego debe ingresar la fecha de la recepcién, luego debe

ingresar o seleccionar la guia de despacho de demostraciones, una vez seleccionada se

completaran los datos de fecha de realizacion de la guia de despacho en demostracién y el

cliente al que esta dirigida la guia de despacho, luego debe ingresar la bodega que

decepcionara las demostraciones, luego obtendra el detalle de articulos que tiene la guia

de despacho, para decepcionar la mercaderia debe posicionarse en recepcién y ingresar la



cantidad a decepcionar (esta debe ser igual o menor a la cantidad que muestra la guia de

despacho), unavezfinaizado debe presionar “ESC”, debe conf
recepcion.
Em Ventas - E]jﬂ
CHECKSOFT Sistema de Uentas U1iB.9.5h 17862018
»» Recepcion de Mercaderia en Demostracion <
Nro.Rec: Fecha:
Guia z Fecha:
Cliente:
Bod.Rec:
Li T Cantidad U.Med Articulo Recepcidn
a1 |1 15.08088 | KG CLAUOS FE 6"
82 |1 25 .0808 | KG CLAUOS FE 3“
a3 |1 LA.888 | KG CLAUOS FE 1.5" 25 .888

—{@AlAna2 CLAUOS FE 1.5"
Otras Recepciones: Graba Recepcion ¢S-/N» = |.

Ezc=Fin Enter=Corrige

e Emite Boleta contra Demostracion
e Emite Factura contra Demostracion

Centralizacion Ventas de Sucursales

En esta opcidon puede realizar la centralizacion de ventas a sucursales, para esto debe ingresar el
periodo a centralizar (afio - mes) luego debe seleccionar una sucursal, luego ingresar el tipo de
documento a centralizar (Facturas, Boletas, Notas de Crédito) y luego ingresar los siguientes datos
(montos) No afecta —Neto —I.V.A. — Total, después de ingresar los datos solo queda confirmar la
grabacidn del nuevo registro.
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»» Administracion de Centralizaciones «

Periodo 201881 Enero

Sucursal ; AA2 SUCURSAL <BAA2>
Tipo Doc =

FU Facturas

Mo Afect
Meto
I.U.A.
Total

Mentu “Informes”
Dentro de este menu podemos encontrar las siguientes opciones:

Precios
e Lista de Precio

En esta opcion podra generar un informe con la lista de precios de los articulos que desee
consultar, para esto debe elegir donde desea sacar el informe si a pantalla, disco o
impresora, también debe elegir el tipo de informe que quiere sacar (rango, marca, familia,
rubro, proveedor, sub-familia, todos), luego si quiere solo los articulos activos, inactivo o
todos, ahora el saldo de los articulos (negativos o cero, solo negativos, positivos o cero,
solo positivos, todos), después de esto aparecera una cuadro con los cuatro precios que

trabaja el sistemasiseparas obr e cual quiera de | os 4 y presi
ese precio como “neto”, si se presiona de nue
vuelve a presionar se borrara, con esto Ud. podra marcar los precios que desee consultary

silos quierenetoso con i mpuest o, una vez marcados pres

finalizar confirmar la emision del informe.

e Precios a Modificar por Compra de Mercaderia

e Registro de Precios Modificados
En esta opcidn podra ver todos los cambios de precios que se han realizados en un rango
de fechas determinado por Ud., para esto debe elegir si desea sacar el informe a pantalla
o impresora, luego ingresar el rango de fechas que desea consultar y seleccionar si desea
ver las modificaciones solo del maestro, solo de las sucursales o de todos, para finalizar
debe confirmar la emisién del informe.

e Sesion de cambio de precios x usuario
En esta opcidon podra ver los cambios de precio realizados por un usuario especifico y en
un rango de horas, para esto debe elegir si desea el informe a pantalla o impresora, luego
ingresar el usuario que desea consultar, la fecha y el rango de horas que desea consultar,



luego debe elegir el orden que quiere que tenga el informe (cédigo, cédigo largo, nombre,
hora), una vez elegido el orden debera confirmar la emisién del informe.

e Margenes de precios por Proveedor
En esta opcidon podra ver el margen de precios por proveedor(es), para esto debe elegir un
proveedor o todos, luego seleccionar si el informe se desea sacar a pantalla, disco o
impresora, luego debe ingresarelMark-up sea mayor o igual
luego ingresar el porcentaje del Mark-up, luego ingresar el alcance del informe (activos,
inactivos o todos), para finalizar debe confirmar la emisién del informe.

Libro de Ventas
e Libro de Ventas
Esta opcién nos permite generar el libro de ventas, ingresando el afio y después el mes
que se desea generar, luego tenemos la opcidn de sacarlo de una sola sucursal o de todas
las sucursales; este informe lo puede sacar a pantalla, archivo 6 impresora.

e Centralizacidn Ventas de Sucursales
En esta opcidn podra ver la centralizacidn de ventas a sucursales de un periodo especifico,
para esto debe seleccionar si desea la informacién a pantalla o impresora, luego debe
ingresar el periodo que desea consultar (afio —mes) y para finalizar debe confirmar la
emision del informe.

e Centralizacion Contable de Ventas
En esta opcidn podra generar la centralizacion contable de ventas para un periodo
especifico, para esto debe ingresar el periodo que desea consultar (afio —mes), luego debe
confirmar la generacion de la centralizacidn, obtendra la informacién contable la cual
puede i mprimir presionando | a tecla *

Vendedores / Comisiones / Descuentos
e Ventas Promedio x Responsable
En esta opcidn podra obtener el informe de promedio de ventas por vendedor, para esto
debe ingresar si desea sacar el informe a pantalla o impresora, después debe ingresar el
rango de fechas que desea consultar.

e Proceso e Informe de Comisiones
En esta opcidn podra obtener el informe de comisiones para los vendedores, para esto
debe ingresar si desea el informe a pantalla o impresora, después debe ingresar el rango
de fechas que desea consultar, con esto datos obtendra el informe ordenado por
vendedor y con los totales de venta y comision.

“ > ”
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Ventas Promedio x Vendedor

Transacciones x Vendedor

En esta opcidon podra ver las ventas realizadas solo en puntos de ventas de todos los
vendedores en un rango de fechas, para esto primero debe elegir si desea el informe a
pantalla o impresora, luego debe ingresar el rango de fechas que desea consultar y para
finalizar debe confirmar la emisién del informe.

Venta Total x Vendedor

En esta opcidon podra ver el total de las ventas realizadas por vendedores, para esto
primero debe elegir si desea sacar el informe a pantalla o impresora, luego debe ingresar
el rango de fechas que desea consultar, con estos datos obtendrd el informe ordenado por
vendedor y con los totales de venta para el rango de fechas.

Facturas y N/C por Vendedor

En esta opcidon podra ver las facturas y notas de crédito realizadas por vendedor(es), para

esto primero debe elegir si desea sacar el informe a pantalla disco o impresora, luego

i ngresar el rango de fechas qu eeletiensriwmsa consul

t

vendedores que desea consultar o con “F3” sel

desea la agregacion resumida o detallada, y también los saldos (no saldados, saldados o
todos), para finalizar debe confirmar la emision del informe.

Dist. Venta anual de Articulos por Vendedor Maestro

En esta opcidn podra consultar las ventas mes a mes de un afio especifico para cada

articulo vendido a modo de inventario, para esto debe seleccionar si desea sacar el

informe a pantalla, disco o impresora, luego debe ingresar el afio que desea consultar,

|l uego seleccionar a | o menos un vendedor par
o seleccionadndolos todos con “F3” cuando est
emision del informe.

Genera Archivos de Cobranza x Vendedor

En esta opcidn podra generar un archivo Excel para cobranza por vendedor, para esto
debe ingresar el rango de fechas para el archivo a generar, y aceptar los datos, luego
ingresar donde desea guardar el archivo y ingresar el nombre que desea que tenga este
archivo, para finalizar debe confirmar que desea efectuar el proceso.

Descuentos x Usuario Responsable

En esta opcidn podra consultar los descuentos realizados (solo para boletas y facturas) por
los responsables en un rango especifico de fechas, para esto debe seleccionar si desea
sacar la informacién a pantalla, disco o impresora, luego debe ingresar el rango de fechas
que desea consultar y para finalizar debe confirmar la emisién del informe.

D D



Consulta de Margenes x Vendedor/Factura

En esta opcion podra consultar las facturas realizadas por vendedor, para esto primero

debera ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego seleccionar una o todas las

unidades de negocio, después tendra que seleccionar si desea el informe ordenado por

vendedor o general (en caso de seleccionar orden por vendedor tendra que seleccionar

con “F3” los vendedores que desee consultar o
debera confirmar la generacién de la consulta, luego le aparecerd todas las facturas

realizadas entre el rango de fechas que ingreso, puede cambiar el orden simplemente

parandose en |l a columna y presionando | a tecl
y puede ver el detalle de una factura parandose sobreunay pr esi onando “ F3"”

Consulta de Margenes x Vendedor/Nota de Venta

En esta opcion podra consultar las notas de venta realizadas por vendedor, para esto

primero deberd ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego seleccionar una o

todas las unidades de negocio, después tendra que seleccionar si desea el informe

ordenado por vendedor o general (en caso de seleccionar orden por vendedor tendra que
seleccionar con “F7” los vendedores que desee
todos), ahora debera confirmar la generacién de la consulta, luego le apareceran todas las

notas de venta realizadas entre el rango de fechas que ingreso, puede cambiar el orden

simpl emente parandose en | a columna y presion
imprimir el informe, y puede ver el detalle de una nota de venta parandose sobre unay
presionando “F3"

Consulta de Ventas Vendedor/item

En esta opcidn puede consultar las ventas de un item en especifico detallando la cantidad

vendida en un rango de fechas ingresado por Ud., para esto debe ingresar el cédigo del

item que desea consultar o seleccionarlo de la lista, luego debe ingresar el rango de fechas

que desea consultar |l uego con | a tecla “F7" p
desea consultar,unaveze st ando seguro de | os documentos de
debe confirmar la generacion del informe, con esto obtendra un cuadro donde aparece el

vendedor, la cantidad que vendié del articulo durante el rango de fechas que ingreso

anteriormente, la venta neta y costo de la cantidad vendida, ademds le apareceran los

porcentajes de Mark-up y Mark-down, si desea cambiar el orden puede hacerlo

presionando “F8” y con “F5” puede imprimir es

Consulta de Ventas por item/Vendedor

En esta opcidn puede consultar las ventas de un vendedor en especifico detallando los
items y cantidad vendida en un rango de fechas ingresado por Ud., para esto debe
ingresar el cddigo del vendedor que desea consultar o seleccionarlo de la lista, luego debe

ingresarelrangodefe c has que desea consultar | uego con
marcar/desmarcar los documentos que desea consultar, una vez estando seguro de los
documentos debe presionar “ENTER” y debe conf

obtendra un cuadro donde apareceran los articulos, la cantidad que vendio del articulo



durante el rango de fechas que ingreso anteriormente, la venta neta y costo de la cantidad
vendida, ademas le apareceran los porcentajes de Mark-up y Mark-down, si desea cambiar
el orden puede hacerlo pr esi onando “F8” y con “F5”

Ventas al Instante
En esta opcidon podra generar un informe-resumen de las ventas realizadas, estas podran ser del

dia o dentro de un rango de fechas especificado por usted.

Convenios

Guias de Despacho x Convenio

En esta opcidn podra ver las guias de despacho por convenio resumido por beneficiario,
para esto debe seleccionar si desea el informe por pantalla o impresora, luego debe
ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego debe elegir si consultar un
convenio, o todos los convenios, luego seleccionar si se desea el informe resumido o
detallado y para finalizar debe confirmar la emision del informe.

Boletas x Convenio

En esta opcidn podrd ver las boletas por convenio resumido por beneficiario, para esto
debe seleccionar si desea el informe por pantalla o impresora, luego debe ingresar el
rango de fechas que desea consultar, luego debe elegir si consultar un convenio, o todos
los convenios, luego seleccionar si se desea el informe resumido o detallado y para
finalizar debe confirmar la emisién del informe.

Venta x Convenio

En esta opcidn podra ver todas las ventas por convenio obteniendo los totales de boletas,
guias y facturas, para esto primero debe seleccionar si desea el informe a pantalla o
impresora, luego ingresar el rango de fechas que desea consultar y luego debe presionar
“C” si desea el informe ordenado por
ordenado por ranking, para finalizar debe confirmar la emisién del informe.

Venta por Colegio

En esta opcidn podra ver todas las ventas por colegio obteniendo los totales de boletas,
guias y facturas, para esto primero debe seleccionar si desea el informe a pantalla o
impresora, luego ingresar el rango de fechas que desea consultar y luego debe presionar
“C” si desea el informe ordenado por
ordenado por ranking, para finalizar debe confirmar la emisién del informe.

Linea de Débito

Abonos a Linea de Debito

puede
co6digo
co6digo

d

d



En esta opcion podra consultar los abonos a la linea de debito realizados en un rango de
fechas especificado por Ud., para esto primero debe seleccionar si el informe lo desea
sacar a pantalla o impresora, después debe ingresar el rango de fechas que desea
consultar, y para finalizar confirmar la emision del informe.

Linea de Debito con Saldo

En esta opcidn podra consultar la linea de debito con saldo, para esto tendra que
seleccionar si la informacién la desea a pantalla o impresora, con esto obtendra el informe
con los datos del cliente y el saldo que este posee, al final del informe podra ver los totales
de todos los clientes.

Cartola Linea Debito

En esta opcidn podra consultar la cartola linea de debito de un rango especifico de fechas,
para esto debe seleccionar si desea sacar la informacién a pantalla o impresora, luego
debe ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego debe seleccionar si desea
consultar todos los clientes o solo uno, para finalizar debe confirmar la emisién del
informe.

Documentos de Venta

Boletas

En esta opcidn podra revisar las boletas realizadas en un rango de fechas seleccionado por
usted., las cuales le apareceran ordenadas segiin como usted lo desee (folio, caja, fecha,
etc.); este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6 impresora.

Boletas Anuladas

En esta opcidn podra revisar las boletas anuladas realizadas en un rango de fechas
seleccionado por usted, las cuales le apareceran ordenadas seglin como usted lo desee
(folio, caja, fecha, etc.); este informe lo puede sacar a pantalla 6 impresora.

Facturas

En esta opcidn podra revisar las facturas realizadas en un rango de fechas seleccionado
por usted, las cuales le apareceran ordenadas segin como usted lo desee (folio, caja,
fecha, etc.); este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6 impresora.

Facturas Anuladas

En esta opcidon podra revisar las facturas anuladas realizadas en un rango de fechas
seleccionado por usted, las cuales le apareceran ordenadas seglin como usted lo desee
(folio, caja, fecha, etc.); este informe lo puede sacar a pantalla é impresora.

Guias de Despacho



En esta opcidon podra revisar las guias de despacho realizadas en un rango de fechas
seleccionado por usted, las cuales le apareceran ordenadas seglin como Ud. lo desee
(folio, caja, fecha, etc.); este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6 impresora.

Notas de Venta

En esta opcidn podra revisar las notas de venta realizadas en un rango de fechas
seleccionado por usted, ademas de seleccionar la opcidn que mas acomode a su necesidad
(solo las pendientes, solo las cerradas o todas); este informe los puede sacar a pantalla,
disco o impresora.

Notas de Crédito
En esta opcidn podra revisar las notas de crédito realizadas en un rango de fechas
seleccionado por usted; este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6 impresora.

Vales de Despacho

En esta opcidn podra revisar los vales de despacho realizados en un rango de fechas
seleccionado por usted, las cuales le apareceran ordenadas segin como usted lo desee
(monto, estacion o vendedor); este informe lo puede sacar a pantalla é impresora.

Guias sin Facturar
En esta opcidn podrad revisar todas las guias de despacho sin facturar, este informe lo
puede sacar a pantalla, disco o impresora.

Cambios c/s Boleta
En esta opcidn podra revisar los cambios con 6 sin boleta realizados en un rango de fechas
seleccionado por usted; este informe lo puede sacar a pantalla 6 impresora.

Estadisticas de Venta

Ranking de Ventas x item

En esta opcidon podra revisar el ranking de ventas por item especifico, realizados en un
rango de fechas seleccionado por usted; este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6
impresora.

Ranking de Ventas por Rubro

En esta opcidon podra revisar el ranking de ventas por rubro especifico, realizados en un
rango de fechas seleccionado por usted; este informe lo puede sacar a pantalla, disco
impresora.

Relacién de Ventas x item



En esta opcidn podra generar un archivo con la informacién de relacién de ventas x items

para una rango especifico de fechas, para esto debe, seleccionar si desea la informacién a

pantalla o impresora, luego debe ingresar el rango de fechas que desea consultar, para

final i zar el sistema | e consul

tara si emi t e

el sistema omitira la informacién de salida ingresada anteriormente y le generara un

archivo con |l a informacién,
opciéon que haya elegido anteriormente.

items Vendidos x Fecha

si ressgmandi o

En esta opcion podra revisar items vendidos x fecha, realizados en un rango de fechas

seleccionado por Ud., ademas tiene varios informes segun su necesidad (rango, marca,

familia, rubro, proveedor 6 todos); este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6

impresora.

items Vendidos x Proveedor

En esta opcidn podrad revisar items vendidos x proveedor, realizados en un rango de fechas

seleccionado por Ud., ademas puede elegir en consultar uno o todos los proveedores;

este informe lo puede sacar a pantalla, disco 6 impresora.

items Vendidos x Proveedor/Vendedor

En esta opcidn podra revisar los items vendidos por proveedor/vendedor, realizados en un

rango de fechas seleccionado por Ud., para esto debe elegir un proveedor/vendedory

confirmar la emisién del informe; este informe lo puede sacar a pantalla o impresora.

Ventas Cronolodgicas

En esta opcidn podra consultar las ventas cronolégicas, en donde obtendra el informe con

las ventas por intervalo de horas dependiendo de como desea la informacién

consiguiendo saber las horas de mayor ventas, para esto debe seleccionar si desea sacar la

informacidn a pantalla o impresora, luego debe ingresar el rango de fechas que desea

consultar, y luego la hora inicial, hora final y el intervalo que desea sacar la informacidn,

para finalizar debe confirmar la emisidn del informe.

Ranking Agrupado por Proveedor/Familia/Sub-Familia

En esta opcidn podra sacar un ranking de ventas por venta en pesos, costo, utilidad,

margen sobre costo o margen sobre ventas, agrupado por Proveedor/Familia/Sub-Familia,

realizados en un rango de fechas seleccionado por Ud.; este informe lo puede sacar a

pantalla disco o impresora.

Ranking Agrupado por Rubro/Familia/Sub-Familia



En esta opcidon podra sacar un ranking de ventas por venta en pesos, costo, utilidad,
margen sobre costo o margen sobre ventas, agrupado por Rubro/Familia/Sub-Familia,
realizados en un rango de fechas seleccionado por Ud.; este informe lo puede sacar a
pantalla disco o impresora.

Crecimiento por Proveedor

En esta opcidon podra revisar el crecimiento de sus ventas de un determinado proveedor
en un periodo determinado, para esto primero debe seleccionar si el informe lo desea a
pantalla, disco o impresora, luego ingresar el periodo a consultar ingresando el afio y mes;
ahora debe seleccionar un proveedor y seleccionar el tipo de crecimiento, si este es en
venta en pesos o en cantidad, y para finalizar confirmar la emisidn del informe.

Crecimiento por Rubro

En esta opcidon podra revisar el crecimiento de sus ventas en un determinado rubro en un
periodo determinado, para esto primero debe seleccionar si el informe lo desea a pantalla,
disco o impresora, luego ingresar el periodo a consultar ingresando el ano y mes; ahora
debe seleccionar un rubro y seleccionar el tipo de crecimiento, si este es en venta en
pesos o en cantidad, y para finalizar confirmar la emisién del informe.

Ventas x U. Negocio/Vendedor/items

En esta opcidon podra revisar las ventas realizadas por unidad de negocio en rango de

fechas, para esto primero que nada debera ingresar el rango de fechas que desea

consultar, l uego con | a tecla “F7” debe sel ec
|l a tecla “F3”" sel eccioccner, tloudeagso lceosn U rFi7d a ded se |
ver las boletas, facturas o ambos y finalmente confirmar la generacién del informe, ahi le

apareceran todos los item ordenados por Unidad de Negocio — Vendedor — items, con |a

tecl a F8" puede masmbliaraed modal,eny segmnl a tec
imprimir este informe.

items sin Movimientos entre Fechas

En esta opcidn podra consultar los articulos que no tienen movimientos de venta entre
fechas, para esto primero debera elegir si el informe lo desea a pantalla, disco o
impresora, luego ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego seleccionar un
tipo de informe (rango, marca, familia, rubro, proveedor, sub-familia, todos), luego
seleccionar el alcance del informe (activos, inactivos, todos), y el tipo de saldo (negativo o
cero, solo negativo, positivo o cero, solo positivo, todos)y también el alcance del informe
(solo articulos sin movimientos de venta, articulos sin movimientos de ningun tipo), y para
finalizar debe confirmar la emisién del informe.



Utilidades / Costos
e Costo de Venta
En esta opcidn podra consultar los costos de ventas ademas de ver la utilidad bruta de las
ventas, para esto debe ingresar el rango de fecha que desea consultar, una vez ingresados
automaticamente vera la informaciéon ademas de los porcentajes de utilidad sobre venta 'y
utilidad sobre inversién, ademas el sistema le propondrd emitir el informe a impresora.

e TotalVentas1,2,3y4
En esta opcidon podra consultar el total de las ventas de precios 1, 2, 3y 4, para esto
primero deberd elegir si desea el informe a pantalla o impresora, luego debera ingresar el
rango de fechas que desea consultar, luego co
negoci o, o con “F3" seleccionar|l odslast odo s, | e
boletas, facturas, guias de despacho y notas de crédito, ademas le dara la opcién de emitir
el informe por impresora.

e Utilidades Brutas de Venta
En esta opcidn podra consultar las utilidades brutas de ventas en los precios 1, 2, 3 y 4,
para esto debe ingresar el rango de fecha que desea consultar, una vez ingresados
automaticamente vera la informacion, ademas el sistema le propondra emitir el informe a
impresora.

e Margenes x Unidad de Negocio
En esta opcidn podrd sacar los mdrgenes de precio por unidad de negocio, para esto
primero deberd seleccionar si desea sacar el informe a pantalla, disco o impresora, luego
deberd ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego debe seleccionar a lo menos
una unidad de negociodaoncdmr7"F3" sell eegd onalrd
de informe (rango, marca, familia, rubro, proveedor, sub-familia, todos), y seleccionar el
alcance del informe (activos, inactivos, todos), y para finalizar debe confirmar la emision
del informe.

Cuadraturas de Caja
e Cuadratura General
En esta opcidn podra sacar la cuadratura general de la caja(s), para esto debe ingresar el
rango de fechas que desea sacar la cuadratura, luego elegir si se desea sacar por
caja/turno o de forma general (todas las cajas y turnos), ademas si desea el informe
detallado o resumido, y para finalizar debe confirmarla emisién del informe.

e Resumen del Dia
En esta opcion podra obtener un resumen de ventas del dia(s) donde le va a aparecer la
cantidad de boletas, facturas, guias de despacho y notas de crédito, los montos finales y la
cantidad de documentos nulos, para esto primero debe elegir si desea el informe a



pantalla o impresora, luego ingresar el rango de fechas, después debe confirmar la
emision del informe y ara finalizar elegir si se desea el informe resumido o detallado.

e Cierres de Cajas
En esta opcidn podra sacar el cierre de cajas de un dia(s), de un especifico cajero(s), para

esto debe ingresar el rango de fechas que des
|l o menos un cajero o presionar “F3” para sele
del informe, aparecera un cuadro con el nombre del cajero, la fecha vy los totales de ese

dia, puede cambiar el orden parandose sobre u

puede imprimir este informe.

e Cuadratura Depdsitos
En esta opcidn podra sacar una cuadratura general, pero detallando los depdsitos
realizados, para esto debe ingresar la fecha que desea consultar, luego seleccionar si se
desea consultar por caja/turno o de forma general (todas las cajas y turnos), luego
seleccionar si se desea el informe detallado o resumido, confirmar que se desea procesar
el dia y seleccionar si se saca por pantalla o impresora, para finalizar confirmar la emisién
del informe.

Clientes
e Comparativo Ventas x Canal/Zona/Cliente
En esta opcidon podra ver las ventas realizadas a clientes en un periodo especifico y
compararlo con el mismo periodo pero en un afio anterior, clasificados por canal —zona —
tipo cliente, para esto debe seleccionar si el informe se desea sacar a pantalla, disco o
impresora, luego debe ingresar el afo y mes que desea consultar (si después de ingresar la
informacidn le aparece un mensaje de mes sin procesar, no podra obtener la informacion
hasta procesar mes), luego debe seleccionar los canales, zonas y tipo de los clientes con
“EFT7 debe seleccionar a | oelewiearwdas,parmo o0 con “ F
finalizar debe confirmar la emisién del informe.

e Comparativo Ventas x Zona/Canal/Cliente
En esta opcidon podra ver las ventas realizadas a clientes en un periodo especifico y
compararlo con el mismo periodo pero en un afio anterior, clasificados por zonas —canal —
tipo cliente, para esto debe seleccionar si el informe se desea sacar a pantalla, disco o
impresora, luego debe ingresar el afo y mes que desea consultar (si después de ingresar la
informacidn le aparece un mensaje de mes sin procesar, no podra obtener la informacion
hasta procesar mes), luego debe seleccionar las zonas, canales y tipo de los clientes con
“F7” debe seleccionar a | o menos uno o con “F
finalizar debe confirmar la emisién del informe.



Comparativo de Ventas x Tipo Cliente/Canal/Cliente

En esta opcidon podra ver las ventas realizadas a clientes en un periodo especifico y
compararlo con el mismo periodo pero en un afio anterior, clasificados por tipo clientes —
zonas — canales, para esto debe seleccionar si el informe se desea sacar a pantalla, disco o
impresora, luego debe ingresar el aio y mes que desea consultar (si después de ingresar la
informacidn le aparece un mensaje de mes sin procesar, no podra obtener la informacion

Despachos

hasta procesar mes), l uego debe seleccionar
debe seleccionar a | o menos uno o con “F3” si
debe confirmar la emisidn del informe.

Comparativo Ventas de Clientes

Ranking de Ventas por Cliente

En esta opcidon podra ver el ranking de los clientes dentro de un rango de fechas

especificado por Ud., ademas podra ver los documentos de ventas de cada cliente, para

esto debe ingresar el rango de fechas que desea consultar, luego confirmar la emisién del

informe, aparecerd un cuadro con el ranking de mayor a menor de los clientes que mas

compran, si se para sobre un cliente y presio
que este tiene, con | accumentosidaventadddltlienteasie de | mpr i
como también puede imprimir el ranking anterior.

Despachos Pendientes por Cliente

En esta opcidn podra consultar los despachos pendiente que tiene uno o varios clientes,

para esto tendra que elegir si la informacidn la saca a pantalla, disco o impresora, luego

con |l a tecla “F7” marca | os clientes qgque dese
en caso de asi querer el informe, después deb
del informe.

Despachos Pendientes por Articulo

En esta opcidn podra consultar los despachos pendientes por articulos, para esto tendrd
que elegir si la informacion la saca a pantalla, disco o impresora, luego tendrd que ingresar
un rango de fechas desde que desea la informacion, después tendra que seleccionar un
informe (rango, marca, familia, rubro, proveedor, sub-familia, todos), y también el alcance
del informe (activos, inactivos, todos) y para finalizar debe confirmar la emisién del
informe.

N/V Pendientes y c¢/Despacho
En esta opcidn podra sacar un informe con las notas de ventas pendientes y con despacho
en un rango de fechas seleccionado por Ud., para esto primero tendra que elegir si la



informacidn la saca a pantalla, disco o impresora, luego tendra que ingresar el rango de
fechas que desea consultar.

e Resumen Lineas de Despacho x Fecha
En esta opcidon podra consultar las lineas de despacho por fecha (resumido), para esto
debe ingresar el rango de fechas que desea consultar, y confirmar que desea realizar el
proceso, le aparecera un cuadro con la fecha y la cantidad de lineas, si desea imprimir el
informe debera presionar “F5"”

Sucursales
e Ventas por Sucursal (Cantidad)
En esta opcidn podra ver la cantidad de ventas que tiene una sucursal(es), para esto debe
seleccionarc on “ENTER” a | o menos wuna sucursal o co
presionar “ESC” y confirmar | a generaci on de
después debe ingresar el rango de fechas que desea consultar las ventas,.

Meni “Archivos”
En este menu podemos encontrar las siguientes opciones:

Articulos
e Maestro de Articulos
En esta opcidn estdn todas las opciones referentes a articulos desde crear un articulo con
todos sus parametros, asignarle un proveedor, una familia, sub-familia, rubro, hasta tener
los costos, hacer consultas, asignarle codigo de barra, etc.
Para informacion mds detallada acerca del maestro de articulos, consultar manual
dal SAGNR RS ! NINOdz 2 &¢

e Rubros
En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) los rubros de sus articulos,
con esto se busca tener mas categorizado los articulos y asi obtener informes mas
completos de ser requeridos, ademas podra ver los articulos que tenga registrados en el

rubro.
» Administracion de Rubros <

Codigo

Descripc.




Familias de Articulos
En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) las familias de sus articulos,
con esto se busca tener mas categorizado los articulos y asi obtener informes mas

completos de ser requeridos.
y» Administracion de Familias de Articulos «

Codigo a73

Descripec.: CALZADO

Sub-Familias de Articulos

En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) las sub-familias de sus
articulos, con esto se busca tener mas categorizado los articulos y asi obtener informes
mdas completos de ser requeridos.

¥» Administracion de SubFamilias de Articulos <«

Familia 873 CALZADO
Cod.SubF.: 881
Descripc.: BOTA

Marcas de Articulos

En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) las marcas de sus articulos,
con esto se busca tener mas categorizado los articulos y asi obtener informes mas
completos de ser requeridos.

» Administracion de Marcas «

Codigo

Descripc.

Plantilla de Transformacion Automatica

En esta opcidn podra crear la plantilla de transformacién automatica, la cual consiste en
transformar articulos en otro articulo (ejemplo pack de 2 cosas, etc.), para esto se debe
ingresar el articulo que sale y el que entra, ademds de ingresar el factor, con esto se
podran registrar las futuras transformaciones de articulos.

Activa/Desactiva Articulos

En esta opcidn encontrara una lista con todos los articulos del maestro de articulos y
podra activar/desactivar los articulos en forma masiva, muy necesario en el caso de querer
activar/desactivar articulos masivamente.



Em Ventas - ﬂ

Sistema de Uentas U1B.2.5h 14/85-201Q
Movimientos Informes Archivos Utilitarios
» Activacidn/Desactivacion de Articulos «

Estado
Descripcidn Actual

CLAVOS ACTIVO INACTIVO
CLAUOS ACTIVO
CLAVOS ACTIVO
CLAVOS ACTIVO INACTIVO
CLAVOS ACTIVO
CLAVOS ACTIVO INACTIVO
GCLAVOS ACTIVO
GCLAVOS 0 ACTIVO
CLIPS GOL/SURT . = ISOFIT ACTIUO
CLIPS METALICO = ISOFIT ACTIVUO
CLIPS COL/SURT . = ISOFIT ACTIVO
CLIPS METALICO = [SOFIT ACTIVO
CLIPS GOL/SURT .= ISOFIT ACTIVO
CLIPS METALICO ISOFIT ACTIVO
CLIPS METALICO = 5 ISOFIT ACTIVO

)  h9-8389847 G

sc=Fin Enter=Activa-Inactiva F3=Proceso FiHl=Busca Nomhre

Articulos Alternativos

En esta opcidn podrd registrar articulos como alternativos de un articulo principal, para

esto debe elegir el articulo que sera el principal, luego ingresar los articulos que seran los
alternativos de ese articul o, uUR&"vempguemi ten
esta relacion de articulos alternativos, par a
confirmar el registro de la relacion.

Precios de Venta x Proveedor

En esta opcidn podra consultar los precios de venta por proveedor, para esto debe

seleccionar si desea ver los precios de un proveedor, de una marca o de todos. Con estos

datos obtendrd una tabla con el articulo los margenes de los 4 precios, para buscar un

articulo presione “F10” vy ingrese el articulo

Costos por Proveedor

En esta opcidn podra consultar los costos de los articulos de un determinado proveedor,

para esto debe seleccionar un proveedor, luego debe seleccionar el orden de los articulos

del proveedor (por descripcidon — por marca — por familia — por subfamilia —por marca /

rubro / familia / subfamilia), con estos datos obtendra todos los articulos del proveedor,

los costos y los descuentos, los cuales puede modificar directamente digitando las

cantidades, en la parte inferior de la pantalla aparecen varias opciones, a continuacién se
detallan: con | as tecla *"F5” puede imprimir e
modi ficar todos | os dias de stock que tienen



cambi a el Lead a t odo diaeleadsolaatattituloguéses y con “F
encuentre parado, | uego de realizar |l as modi f
aparecerd una ventana de advertencia sobre las modificaciones que realizo, si esta seguro

de las modificaciones confirme el registro de las modificaciones.

e Estaciones (Temporadas)
En esta opcidn podra crear/modificar/eliminar temporadas, para esto debe presionar
“F10” para generar un nuevo registro, ahora d
gue esta creando, luego debe confirmar la creacidn de la nueva temporada, luego podrd
adjuntar articulos a la temporada que creo, para esto debe seleccionar la temporada que

creo y abajo elegir Il a opcion articulos, con
articul os, cfonc a* BUNNT EBR "t inmcoud io | con “F5&5"” i mpr i mi
agregado a |l a temporada, con “F8"” cambia el o
codigo.

» Administracion de Estaciones «

Codigo : Az

Descripe.: ESCOLAR

e (Cddigos Maestros
Esta opcién permite crear un cddigo maestro para generalizar articulos, para esto debe
presionar “Fl10”"para crear un nuevo co6digo y e
luego debe ingresar al cddigo creado y abajo seleccionar articulos, asi puede adjuntar los
articulos que necesiten el cddigo maestro.
Ejemplo: ldpiz pasta azul, Idpiz pasta rojo, ldpiz pasta negro, se podria crear un cédigo
maestro para estos 3 articulos llamado ldpiz pasta colores, esa es la funcion del cédigo

maestro.
» Administracion de Codigos Maestros <«

Cidigo a888a3

Descripc.: CLAUOS

Condiciones de Pago
En esta opcidn podra crear nuevas condiciones de pago segun su necesidad de clasificacion de
condiciones de pagos.

» Administracion de Condiciones de Pago «

Codigo a3
Descripcidn CHEQUE A FECHA

Desc.Alternativa CHEQUE 38 DIAS
Dias Vencimiento 3a




Vendedores

En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) vendedores, llenando sus datos
personales, para que asi aparezcan en el vale de despacho y queden registradas las ventas
realizadas por ellos, ademas podra activar o desactivar algin vendedor, en caso que no quiera
eliminarlo, pero tampoco quiera que aparezca en la lista de vendedores.

» Administracion de Uendedores «

Codigo 5155 14 Estado : Activo
Nombre UENDEDOR BA882

Direccion: 0’HIGGINS 89A

Comuna SAN BERNARDO Ciundad
Fono<s> 8581559 Celular
eMail soportelchecksoft._cl

SANTIAGO

Listas de Descuentos y Recargos

En esta opcidn podra crear/modificar/eliminar listas de descuento o de recargo, para esto se debe
ingresar el numero de | a nueva |lista o presionar
automdticamente genere un nuevo registro, luego se debe dar un nombre a esta lista y ingresar el

factor con el que trabajara la lista para finalizar debe confirmar la creacion de esta nueva lista.

¥» Administracion de Listas de Desctos-/Recargos «

Codigo : P4
Mombre : RECARGO 4:
: 1.8488

Factor

Clientes
e Maestro de Clientes
En esta opcidn podra ver, modificar y/o crear clientes, esto quiere decir, sus datos
personales, direccién, numeros de contacto, etc. Ademas permite asignarle cuentas,
revisar el historial de compras de un cliente especifico.



=18/

Nombhre
Giro
Direccion
Comuna
Fonos
Contacto
eMail

Transporte:

: Ba SIN CLASIFICAR
: B8 SIN CLASIFICAR
: B8 SIN CLASIFICAR

: Baua
NI EFECTIVOQ

T.Cliente
Canal
Zona
Uendedor
Cobrador
Cond.Pago

Sistema de Uentas U1A.9.5h 31/85/2IIB

> aestrn

: 16.124.242-K Tipo Pr:
: SEBASTIAN SEPULUEDA

: COMPUTACION

: 0'HIGGINS 898

: SAN BERNARDO

: 8581559 Cel =
: SOPORTERCHECKSOFT . CL

schivos

de Clientes «

Estado =

Ciundad

e o

UJuelve Modifica

uelue a In

Pe#ar Rut de Cllente

D[[LlErEl limina Cuentas

Precio

Utilitarios

Activo
Clas.
F_Act.

SANTIAGO
Fax:
F.Ingre: @9./80%7-20089
Ult.Mov:= 31-85%-2818
Débhito 85 .888
L/C Asignada 1808, 888
Utiliz.Docume.
Utiliz.No Doc. 4,125
Saldo 95.875

A dias
L —
;ﬁﬁ{;ﬂ W . éiEEkf%%%?e fﬁﬁy

Pecc Hizstoria Retira Ohs

Tipo de Cliente

Aqui se crean los tipos de clientes para que asi pueda clasificarlos segln su necesidad de

clasificacidn de clientes.
Administracion de Tipos de Clientes «

Codigo
Mombre

Canales

a3
INSTITUCIONES

Agqui se crean los canales para que asi pueda clasificarlos segin su necesidad de

clasificacion de clientes.
» Administracion de Canales «

Codigo

Mombre

Aa3
CONUENIO




e Zonas
Aqui se crean las zonas para que asi pueda clasificarlos seguin su necesidad de clasificacion
de clientes.

¥ Administracion de Zonas «

Al6
PUERTO MONTT

e Exporta Maestro de Clientes
En esta opcidén puede crear un archivo de exportacidn en donde irdn los datos de los
clientes que se hayan creado en un rango de fechas seleccionado por Ud.
Atencion: no se puede realizar esta exportacion si no se posee una clave de responsable
con privilegio para realizar esta exportacion.

e Actualiza Saldos de Clientes
Con esta opcion regulariza los saldos de clientes, ya que lo que hace esta opcién es revisar
la base de datos y eliminar los errores ademas de ordenar los saldos de clientes.

e Lineas de Crédito
En esta opcidn podrd consultar las lineas de crédito de sus clientes, para esto cuando el
sistema le pregunte si consulta linea de crédito debe responder que si, después de esto
empieza a recopilar informacidn para finalmente obtener la informacién la cual se puede
modificar, imprimir (F5), cambiar el orden (F8) o buscar un cliente especifico (F10).

Convenios

En esta opcidn podra crear/modificar/eliminar algiin convenio que tenga con alguna institucidn,

para esto debe digitar un c6édigo nhuevo 0 presion
automaticamente, luego debe ingresar los datos de la institucion (Nombre, Direccién, Comuna,

Ciudad, RUT, Fono, Fax, Email, etc.), para continuar también deberd ingresar la condicién de pago,

el modo de venta (guia, factura o boleta), el responsable, la cobranza, si es pago con cuotas y si de

ser asi en cuantas cuotas, si se va a trabajar con cédigo interno, y en caso de llevar un descuento

de cuanto va a ser este.



» Administracion de Convenios «

@22
aIND.NHC.DE CORREOS DE CHILE

a
a

Codigo
Nombre
Direccidn
Comuna
Ciudad
R.U.T.
Cond .Pago
Fono<s>
eMail
Estado
Modo Uta. eta

Respons. CLAUDIO UASQUEZ

Cobranza

Observac.: PREUIA PRESENTACION DE CREDEMCIAL

c/Cunotas?: Mo Cuotas =

Cod.Inter: Mo Precio - 1 Descuento (x):

a . o
S DECUENTO PAGO CONTADO
a8

a
I Inactivo
B Bol

Cajeras

En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) las cajeras las cuales trabajaran en el
modulo de caja, esta cajera debe quedar asociada con un usuario, para poder acceder al modulo
de caja.

» Administracion de Cajeras «

Codigo 11
Mombre JAUIER
Usuario JPINCHEI RA

Turnos
En esta opcidn podra crear los distintos turnos en los cuales va a trabajar la caja, esto busca
mantener una mejor clasificacion al sacar los informes referentes a la caja.

¥» Administracion de Turnos «

A
B =868

28:-80




Parametros de Comisiones

En esta opcidn podra configurar/modificar/eliminar la comisidn que tendra cada vendedor, para
esto tendrd que digitar en cédigo del vendedor o seleccionarlo de la lista, luego ingresar el monto
base y el porcentaje de comisidn, para finalizar debe confirmar que graba esta informacidn.

» Administracion de Comisiones «

Codigo 151510 P

Mombre VENDEDOR 8842
Monto Base 5 218,088
» Comisdidn Ba.58 =

Responsables

Aqui se crean, modifican y eliminan, los responsables, dentro de las opciones que tiene esta
opcién, encontramos los permisos que tienen ya sea para anular documentos de ventas, realizar
descuentos, etc.

Em Ventas - E]jﬂ

Siztema de Uentas U1B.%.5h 14-85%-2018
» Administracion de Responsables «

Cidigo: B85 Hombre: SEBASTIAM SEPULVEDA Clave: Estado: Activo
Autoriza descuentos en Punto de Uenta : 81 Utas.Promedio en P.Uta
Tope de Descuento autorizado :  5.88:x

Autoriza Uenta bajo Costo de Reposicidn = §i
Permite Exportar Maestro de Clientes 21

Permite ingreso Toma Invent. <Pto.Uta.?> @ Si

Autoriza ingreso de Canje de Cheques 81
Autoriza ingreso de Cambios con Boleta 81
Autoriza ingreso de Cambios zin Boleta 81

Permite ingreso MNAC en Punto de Uenta =
Permite mudificay qgndedur en Pto. Uenta:

pdifica Responsable en Pantalla




Monedas

En esta opcidon podra ingresar los tipos de monedas que trabaje con su negocio, para esto debe

ingresar un cédigo (preferentemente abreviacion de la moneda) y el nombre de la moneda; por

ejemplo USS Ddlar Americano, PES Peso Chileno, etc.

y» Administracion de Monedas «

PES

Codigo
Moneda

PESO CHILENO

Clasificacion de Documentos de Venta
En esta opcidn podra crear/modificar/eliminar clasificaciones de documentos de venta, para esto
deber a
automaticamente lo genere, y luego ingresar un tipo de clasificacién por ejemplo: cambio de

ngresartr

el codigo

boleta por factura, cambio de producto, etc.

» Administracion de Clasificaciones «

615151515

DEUOLUCION PAGO TOTAL

nuevo

Presupuestos de Venta

Presupuesto de Venta por Familia

a

gener ar

En esta opcidn podrd ingresar el presupuesto de venta por familia, para esto debe ingresar

el afio del presupuesto y se le mostrara un cuadro hacia abajo con todas las familias que

tenga creadas y hacia el lado con los meses de enero a diciembre, pudiendo completar

este cuadro con los presupuestos mensual que tiene para cada familia.

Aifio Ppto.: 2818

o -

— 7

o o

» PRESUPUESTO DE VENTA POR FAMILIA <«

Enero

EEEEESERED S S

Ord x Codigo

Febrero

vl B fos fu

vl e Bl fo fuo

ol Rl o fuo

o

pres



e Presupuesto de Venta por Unidad de Negocio
En esta opcidn podrd ingresar el presupuesto de venta por unidad de negocio, para esto
debe ingresar el afio del presupuesto y se le mostrara un cuadro hacia abajo con todas las
unidades de negocio que tenga creadas y hacia el lado con los meses de enero a
diciembre, pudiendo completar este cuadro con los presupuestos mensual que tiene para

cada unidad de negocio.
» PRESUPUESTO DE UENTA POR UNIDAD DE NEGOCIO <

Afioc Ppto.: 20818 Ord x Codigo

Unidad de Megocio Enero Febrero

COMERCIO
GCONUENI 05
DEUOLUCION
L.TECHICA
MUESTRA

SALA UENTA
MARKET ING
TELEVENTA
===» TOTALES

COMERCI O

Unidades de Negocio

En esta opcidn podra administrar (crear/modificar/eliminar) unidades de negocios, para esto
deberd ingresar un cédigo (generalmente es el mismo nombre abreviado con dos letras), y luego
el nombre de la unidad de negocio.

» Administracion de Unidades de Megocio «

su
SALA UVENTA

Codigo

Descripc.

Listas de Precios
e Por Lista de Precio
En esta opcidn podra crear/modificar/eliminar listas de precios, para esto debe presionar
“ F 1p@r3 generar un nuevo cddigo de lista de precio, también debera ingresar un
nombre para la lista y debera confirmar la creacidn de la nueva lista de precio, con esto se
cargaran los articulos a esta lista, después podra ingresar a la misma lista, pero en las

opciones abajo ir a articulos y podra modificar los precios para esta lista.



e Por Tipo de Precio
En esta opcion podra modificar los precios de todas las listas de precios simultdneamente,
para esto debera ingresar el precio a modificar (1/2/3/4), y confirmar la generacién de la
consulta, le aparecera un cuadro con el articulo y los precios de las sucursales los cuales
podra modi ficar para cada |ista, puede cambi a

Menu “Utilitarios”
En este menu podemos encontrar las siguientes opciones:

Procesos Diarios

e Traspasa Vales de Paso
Esta opcidn hace que una vez finalizado el dia los vales de despacho pasen de un archivo
de paso a uno histdrico, agilizando el trabajo diario con los puntos de venta, ademas que
al iniciar el trabajo al dia siguiente, estos volverian a empezar de cero.

e Traspasa Facturas de Paso
Esta opcién consigue traspasar las facturas del archivo de paso a un archivo histdrico,
manteniendo ordenada y organizada la base de datos.

e Procesa Costo de Venta
Esta opcidn procesa el costo de venta de sus articulos en los cuales se han realizado
compras entre un rango de fechas seleccionado por usted.

e Procesa Estadisticas de Venta Diarias
Esta opcién procesa las estadisticas de ventas diarias, para asi tener a diario una
estadistica de las ventas, agilizando la creacién de mejores informes con mayor exactitud
de la informacién.

e Procesa Cierre de Dia
Esta opcidn se debe realizar al final del dia y con esto se consigue cerrar el dia que acaba
de terminar, para no poder manipular la informacién dias después del dia trabajado, a
menos que posea una clave de responsable con permiso para trabajar en un dia cerrado.
Nota: Esta opcién abarca las opciones anteriores (realiza las operaciones anteriores
ademds de cerrar el dia)

Procesos Mensuales
e Proceso de Estadistica de Venta Mensual
Este proceso genera una estadistica de venta mensual segln rango de fechas seleccionado
(periodo inicial —periodo final); con esto podremos tener comparaciones de venta con
otros meses, productos mas vendidos, etc.



e Archivo estadistica de Venta Anual x Mes
Este proceso creara un archivo de estadistica de venta anual por mes, para esto debe
ingresar el afio a procesar, confirmarle al sistema la creacidn del archivo y luego se
generara un archivo que se puede abrir con Excel, con la informacién mensual de los
articulos del afio especificado por usted.

e Archivo Resumen Sistema Anual x Mes
Este proceso creara un archivo de resumen de estadistica de venta anual por mes, para
esto debe ingresar el afo a procesar, luego elegir si el archivo se desea resumido o
detallado y para finalizar confirmarle al sistema la creacion del archivo, luego se generara
un archivo que se puede abrir con Excel, con la informacién resumida mensual de los
articulos del afio especificado por usted.

Facturacion de Guias de Despacho
e Factura Guias de Despacho (Normal)
Con esta opcion podra facturar todas las guias de despacho, para esto debera seleccionar
el cliente, luego ingresar el rango de fechas que se desea facturar, luego ingresar la factura
inicial que se va a generar, luego debe confirmar la ejecucién del proceso de carga de las
guias, apareceran todas las guias que se han realizado en el rango de fechas
anteriormente ingresado debe seleccionar al n
todas con “F3*“, una vez seleccionadas | as gui
generacion de la factura.

e Factura Guias de Convenio (Convenio)
Con esta opcién podra facturar todas las guias de convenio, para esto deberd seleccionar
un convenio, luego ingresar el rango de fechas que se desea facturar, luego ingresar la
factura inicial que se va a generar, luego debe confirmar la ejecucidn del proceso de carga
de las guias, aparecerdn todas las guias que se han realizado en el rango de fechas
anterior ment e ingresado debe seleccionar al me n o
todas con “F3“, wuna vez seleccionadas | as gui
generacion de la factura.

Correccion de Precios
e Actualiza Precios de Sucursales desde Maestro
En esta opcidon podrd actualizar los precios de sucursales desde el maestro de articulos de
la central, para esto deberd confirmar la copia de precios del maestro sobre precios de

sucursales.
w Copiando precios desde Maestro a Precios de Sucursales «
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Actualizat NS OA 2 & LJ2 NX

En esta opcidon podra actualizar los precios de sucursales seleccionando el tipo de
modificacién y pudiendo seleccionar algunos articulos, para esto primero debe seleccionar
el tipo de modificacidn (modifica costo aplicando factor, conservando margenes y
recalcula precios de venta — modifica costo aplicando factor, conservando precios y
recalcula margenes de venta — modifica precios de venta aplicando porcentaje y recalcula
margenes de venta), después debe seleccionar los articulos que se veran afectados

(rango, marca, familia, rubro, proveedor, sub-familia o todos), dependiendo de la opcion
tomada debera ingresar el factor o el porcentaje a modificar los articulos.



